Chủ đề hướng nghiệp: NHỮNG NGHỀ NGHIỆP LIÊN QUAN ĐẾN KINH DOANH
1. Thích kinh doanh nên học ngành gì?

 Nếu các bạn trẻ yêu thích kinh doanh, muốn đáp ứng nhu cầu thị trường việc làm nhân viên kinh doanh hiện nay thì học quản trị kinh doanh tại các trường đại học trên cả nước. Hiện nay rất nhiều trường xét tuyển ngành này nên cơ hội học tập của các bạn rất cao. Còn theo cách nhìn phiến diện thì yêu thích kinh doanh học về mảng Marketing vẫn là tốt nhất. 
1.1 Ngành Marketing
Ngành học giúp chúng ta có những kĩ năng cần thiết với công việc kinh doanh. Nó bao gồm tất cả các hoạt động hướng tới khách hang, chiều long khách hang và làm thõa mãn nhu cầu cũng như mong muốn của khách hang bằng việc thông qua quá trình tiếp thị sản phẩm với khách và phát triển thương hiệu. Ngành học này sẽ bổ sung cho bạn những yếu tố giúp bạn thu hút được khách hang, khách hàng sẽ lựa chọn sản phẩm của bạn nhằm mang lại doanh số bán hàng cao, nó ảnh hưởng khá nhiều đến thành công trong kinh doanh của bạn.
Các sinh viên yêu thích kinh doanh khi theo học ngành Maketing sẽ được trang bị đầy đủ những kiến thức, kĩ năng kinh doanh, Maketing như: nghiên cứu sản phẩm trên thị trường, nghiên cứu giá cả thị trường, xây dựng và phát triển các mối quan hệ cùng khách hàng, tổ chức phân bố sản phẩm, định giá lại mặt hàng sản phẩm, quảng bá cho thương hiệu, tổ chức sự kiện…

Nếu bạn thực sự yêu thích và đam mê kinh doanh thì có thể theo học ngành Maketing và sau đó hãy thử thách mình, thử thách mình, thử sức với một số sản phẩm. Bạn có thể thử kinh doanh online lúc rảnh rỗi, áp dụng những kĩ năng mình đã học được và tự áp đặt doanh số kinh doanh của mình…. Đó là những bước đệm trong tương lai của bạn.

1.2 ngành quản trị kinh doanh:
Ngành học liên quan đến công việc một quản lí hoạt động kinh doanh trong một công ti, tập đoàn hay một tổ chức nào đó. Bên cạnh các việc lien quan đến hoạt động kinh doanh, công việc của một nhà quản lí kinh doanh là đưa ra các phương pháp, các giải pháp lí tưởng để hiệu quả hơn trong công việc kinh doanh của tổ chức đó.
Một công việc đòi hỏi nhiều chất xám và phải duy trì nó liên tục mới có thể giữ được một hệ thống trơn tru, mang lại hiệu quả cao cho sản xuất kinh doanh trong doanh nghiệp. Có khả năng về quản lí và đam mê kinh doanh là những yếu tố giúp bạn xác định được đúng hướng đi của mình, nhưng cũng đừng quá lơ là và chủ quan, vì trên thực tế kinh doanh không phải là việc dễ làm.
2. Định hướng khi thích học về kinh doanh:
Trước hết, hãy xem xét các yếu tố, khi xem xét các yếu tố để chọn ra được cho mình ngành học thì trước tiên cần ưu tiên sở thích, ưu tiên sở thích hang đầu. Còn khá nhiều bạn trẻ băn khoăn và do dự không biết mình có thực sự thích ngành nghề đó hay không, không biết bản thân muốn gì, muốn học ngành nghề gì… Đây là điều khá phổ biến với các bạn học sinh cấp ba, đặc biệt là những bạn cuối cấp. Các bạn chưa có một sự định hướng cũng như tư vấn, hoặc trải nghiệm của chính bản than các bạn còn quá ít để có thể hiểu rõ được chính sở thích và đam mê của mình. Đáng tiếc nếu bạn lựa chọn sai ngành nghề, vì tôi hiểu được rằng học thứ mình không yêu thích nó sẽ rất chán nản và khó khăn, dẫn đến tình trạng bỏ học giữa chừng, nản chí và kết quả là không đi đến đâu và không có được công việc phù hợp. Ngược lại với điều đó, nếu bạn biết rõ mình thích ngành gì, bạn sẽ theo nó đến cuối cùng dành thời gian cho nó và tập trung trau dồi kiến thức bản thân.
Nếu còn chưa xác định rõ đam mê của bản than hoặc trong tâm trí của bạn đã xác định được nhưng có một lựa chọn đúng đắn hơn, đó là bạn để ý đến yếu tố của bản than mình, xác định khả năng thực tế của bản than. Đó là những tố chất đã có sẵn trong người bạn, có thể đó là sự hiểu biết, sự chăm chỉ và tỉ mỉ, sự thong minh, cẩn thận hay sang tạo với nhiều năm kinh nghiệm làm “ cán bộ lớp”, thích chỉ huy và dẫn dắt mọi người… bạn hoàn toàn có thể dùng những đặc điểm đó để tự đánh giá bản than mình xem có phù hợp với ngành nghề hay không. Vì chỉ thích kinh doanh thôi chưa đủ, bạn cần phải có tố chất nữa. Và nếu như đã có đủ sở thích và tố chất của bản thân thì bạn chỉ cần rèn luyện thêm cho mình để có thể theo đuổi được đúng đam mê và sở thích của bản thân.
Bài 54:  THÀNH LẬP DOANH NGHIỆP
I. Xác định ý tưởng kinh doanh:

- Nhu cầu làm giàu cho bản thân và có ích cho xã hội

- Các điều kiện thuận lợi cho hoạt động kinh doanh: Địa điểm thuận lợi, có vốn...
II. Triển khai việc thành lập doanh nghiệp:

1. Phân tích xây dựng phương án kinh doanh:

a. Thị trường của doanh nghiệp: Gồm:

- Khách hàng hiện tại

- Khách hàng tiềm năng

b. Nghiên cứu thị trường của doanh nghiệp: 

Là nghiên cứu thị trường của khách hàng đối với sản phẩm hàng hoá mà doanh nghiệp sẽ kinh doanh trên thị trường.

- Nhu cầu của khách hàng phụ thuộc vào:

+ Thu nhập bằng tiền của dân cư

+ Nhu cầu tiêu dùng hàng hoá

+ Giá cả hàng hoá trên thị trường.

c. Xác định khả năng kinh doanh của doanh nghiệp: Dựa vào:

- Nguồn lực của doanh nghiệp

- Lợi thế tự nhiên của doanh nghiệp

- Khả năng tổ chức quản lí doanh nghiệp

d. Lựa chọn cơ hội kinh doanh cho doanh nghiệp:

* Nội dung:
- Nhà kinh doanh tìm những nhu cầu hoặc bộ phận nhu cầu của khách hàng chưa được thoả mãn

- Xác định vì sao nhu cầu chưa được thoả mãn

- Tìm tòi để thoả mãn những nhu cầu đó

* Qui trình:
- Xác định lĩnh vực kinh doanh

- Loại hàng hoá dịch vụ

- Đối tượng khách hàng

- Khả năng và nguồn lực của doanh nghiệp

- Tài chính

- Sắp xếp thứ tự các cơ hội kinh doanh 

2. Đăng kí kinh doanh cho doanh nghiệp:

a. Trình tự đăng kí thành lập doanh nghiệp:

- Lập và nộp đủ hồ sơ đăng kí kinh doanh

- Chịu trách nhiệm về tính chính xác trung thực về nội dung hồ sơ

b. Hồ sơ đăng kí kinh doanh:

- Đơn đăng kí kinh doanh

- Điều lệ hoạt động doanh nghiệp

- Xác nhận vốn đăng kí

c. Nội dung đơn đăng kí kinh doanh:

- Tên doanh nghiệp

- Địa chỉ,trụ sở chính

- Mục tiêu ngành nghề 

- Vốn điều lệ

- Vốn của chủ doanh nghiệp

- Họ tên,chữ kí, địa chỉ
BÀI 55: QUẢN LÍ DOANH NGHIỆP
I. Tổ chức hoạt động kinh doanh

1. Xác lập cơ cấu tổ chức của DN:

a. Đặc trưng của cơ cấu tổ chức kinh doanh 

- Khái niệm: SGK
Đặc trưng của cơ cấu tổ chức doanh nghiệp. Sgk

b. Mô hình cơ cấu tổ chức doanh nghiệp nhỏ:

Ít bộ phận, ít người

+ Vai trò giám đốc KD

+ Số thành viên trong DN
+ Cấu trúc của cơ cấu tổ chức

+ Số lượng đầu mối trong DN

- Doanh nghiệp có quy mô vừa và lớn: Sgk

2. Tổ chức thực hiện kế hoạch kinh doanh của DN

- Khái niệm: Sgk

a. Phân chia nguồn lực của doanh nghiệp

- Khái niệm nguồn lực của DN: Sgk

b. Theo dõi thực hiện kế hoạch của doanh nghiệp 

( Có sự điều chỉnh thích hợp

3. Tìm kiếm và huy động vốn kinh doanh 

- Xác định nhu cầu vốnKD

- Vốn của DN

- Vốn do các thành viên góp

- Vốn vay

- Vốn của người cung ứng cho DN

II. Đánh giá hiệu quả kinh doanh của doanh nghiệp

1. Hoạch toán kinh tế trong DN:

- Khái niệm: SGK

- Ý nghĩa của hoạch toán kinh tế: giúp cho chủ DN có biện pháp điều chỉnh hoạt động kinh doanh phù hợp

- Nội dung của Hoạch toán kinh tế:

+ Doanh thu = số lượng sản phẩm bán được x giá 1 sản phẩm

+ Chi phí DN = phí mua nguyên liệu, vật liệu+ chi phí tiền lương + chi phí mua hàng hóa +chi phí quản lí

+ Lợi nhuận = doanh thu – chi phí DN

2. Các tiêu chí đánh giá hiệu quả kinh doanh:

- Doanh thu và thị phần

- Lợi nhuận

- Mức chi phí

- Tỉ lệ sinh lời

- Các chỉ tiêu khác

III. Một số biện pháp nâng cao hiệu quả kinh doanh của doanh nghiệp

- Xác định cơ hội KD phù hợp

- Sử dụng có hiệu quả các nguồn lực

- Đổi mới công nghệ kinh doanh

- Tiết kiệm chi phí

